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Warszawa, 8 listopada 2017 r.
BRAND24 wyceniony na 60 min PLN

= spotka ustalita cene emisyjng akcji w ofercie prywatnej na 31,76 PLN, co implikuje
wycene na poziomie 60 min PLN

= z emisji prywatnej BRAND24 pozyska 3,5 min PLN na przyspieszenie ekspansji
i zwiekszenie nakladéw na rozwéj technologii

= spétka planuje debiut na NewConnect na poczatku 2018 roku

BRAND24 S.A., spétka rozwijajagca autorskie oprogramowanie do monitoringu tresci
w internecie, sprzedawane globalnie w modelu SaaS (software as a service), ustalita cene
emisyjng akcji w ramach prowadzonej oferty prywatnej na 31,76 PLN. Implikuje to wycene
BRAND24 na poziomie 60 min PLN. Z oferty skierowanej do inwestoréw instytucjonalnych
i indywidualnych BRAND24 pozyska 3,5 min PLN. Nowe akcje stanowi¢ bedg 5,5%
w podwyzszonym kapitale spétki. Po dopetnieniu formalnosci spoétka ubiegaé sie bedzie
o dopuszczenie akcji do obrotu na alternatywnym rynku GPW NewConnect. Debiut planowany
jest na poczatek 2018 roku.

- W ciggu ostatnich kilku tygodni spotkalismy sie z kilkudziesiecioma potencjalnymi inwestorami
— zaréwno przedstawicielami instytucji finansowych, jak i profesjonalnymi inwestorami
indywidualnymi. Bardzo cieszy nas tak duZe zainteresowanie spotkq i dobre przyjecie przez rynek
naszych historycznych dokonar i plandw na przysztos¢, czego efektem byta duza nadsubskrypcja
zgfoszona w ztoZzonych deklaracjach objecia akcji. Z emisji pozyskamy do spdtki blisko 3,5 min
PLN. Srodki przeznaczymy na rozbudowe naszego zespotu informatykow, a w efekcie - rozwdj
naszej technologii, a takze zwiekszenie comiesiecznych budzetow przeznaczanych na akwizycje
nowych klientéw. Efektem tych dziatarn ma byc¢ przyspieszenie tempa wzrostu BRAND24, chcemy
jak najszybciej dojs¢ do waznego dla nas progu 5 tys. aktywnych klientdw, bedgcego pomostem
na drodze do szerszego grona uzytkownikéw z catego Swiata. Mozliwosci, jakie daje nasze
narzedzie — monitoring tresci w internecie, wiqczanie sie do dyskusji czy identyfikowanie wgtkow
sprzedazowych — sprawiajq, Ze grono potencjalnych klientdw jest bardzo szerokie: od Biura
Pierwszej Damy USA po uniwersytet w Teheranie; od matych, lokalnych biznesow po globalne
koncerny, jak Carlsberg czy IKEA. Ostatnie miesigce pokazujg, ze rozpedzana przez nas
od momentu zatoZzenia BRAND24 kula sniegowa zaczyna toczy¢ sie coraz szybciej. W ciggu 2,5
roku trzykrotnie zwiekszylismy liczbe aktywnych klientow i czterokrotnie zwiekszylismy MRR
(monthly recurring revenue - miesieczny powtarzalny przychdd), jednoczesnie wraz
ze wzrostem skali dziatalnosci systematycznie spada nam koszt pozyskania i utrzymania klienta
oraz churn (wskaznik rezygnacji klientow). Za nami kolejny bardzo dobry miesigc — liczba
aktywnych klientow przekroczyta na koniec pazdziernika 2 000, a churn byt rekordowo niski.
Dane te, w pofgczeniu z naszym planem zainwestowania pozyskiwanych wtasnie Srodkow,
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pozwalajg nam z optymizmem patrze¢ na perspektywy wzrostu biznesu - mowi Michat Sadowski,
Prezes Zarzadu i Zatozyciel BRAND24.

LARQ jako wiodgcy akcjonariusz BRAND24 jest bardzo zadowolony z duzego zainteresowania
ofertq i z osiggnietej wyceny — zwtaszcza przy tak wymagajqcej sytuacji, z jakqg mamy ostatnio do
czynienia na rynku kapitatowym. Jestesmy przekonani, Ze utalentowany zespét w potgczeniu
z perspektywami, jakie ma przed sobq BRAND24, przetozq sie na dalszy dynamiczny wzrost
wartosci tej spotki. Gratulujemy zespotowi BRAND24 i mocno kibicujemy im w dalszym
rozpedzaniu tego biznesu — méwi Mikotaj Chruszczewski, Cztonek Zarzgdu LARQ S.A. i Cztonek
Rady Nadzorczej BRAND24 S.A.

Prognoza LARQ dla BRAND24 zaktada 2069 klientéw, 7,4 min PLN skonsolidowanych
przychoddéw i 0,3 min PLN straty EBITDA na koniec 2017 roku.

Program Motywacyjny, jakim objeci sg kluczowi cztonkowie zespotu BRAND24, zaktada, ze na
koniec 2018 roku liczba klientow Spétki osiggnie poziom 3 tys., skonsolidowane przychody 10,8
mln PLN, a strata netto 1,1 min PLN.

BRAND24 jest wtascicielem autorskiego oprogramowania do monitoringu tresci w internecie,
umozliwiajgcego $ledzenie wzmianek, budowanie relacji oraz pozyskiwanie klientéw,
sprzedawanego globalnie w modelu SaaS (ang. Software as a Service). Spétka ma dominujaca
pozycje na polskim rynku w swojej kategorii produktowej i z sukcesem komercjalizuje narzedzie
na rynku globalnym. Z BRAND24 korzystajg zaréwno duze Swiatowe marki, jak IKEA, H&M czy
Biuro Pierwszej Damy USA, ale réwniez mate i Srednie przedsiebiorstwa zainteresowanie
opiniami na swdj temat w Internecie.
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