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Warszawa, 16 sierpnia 2017 r.
Brand24 rozwaza debiut na NewConnect

= akcjonariusze uchwalili kapitat docelowy i zmienili statut BRAND 24 S.A., dostosowujac
go do wymogow najlepszych praktyk rynku publicznego

= decyzje NWZ przygotowuja spétke od strony formalnej do rozwazanego debiutu na
NewConnect

Nadzwyczajne Walne BRAND 24 S.A., spotki rozwijajgcej autorskie narzedzie do monitoringu
tresci w internecie, sprzedawane globalnie w modelu SaaS, podjeto uchwate w sprawie zmian
statutu dostosowujgcych go do najlepszych praktyk stosowanych na rynku kapitatowym oraz
upowaznienia Zarzagdu do podwyzszenia kapitatu zaktadowego w ramach kapitatu docelowego.
Zgodnie z podjetg uchwatg Zarzad BRAND 24 jest upowazniony do podwyzszania kapitatu
zaktadowego spétki poprzez emisje nie wiecej niz 144.454 nowych akcji w drodze jednego lub
kilku podwyzszen kapitatu zaktadowego (kapitat docelowy), co stanowi nie wiecej niz 8,3%
ogolnej liczby akcji BRAND 24.

Zarzad BRAND 24 rozwaza wykorzystanie uchwalonych zmian do statutu do ubiegania sie o
wprowadzenie akcji BRAND 24 do alternatywnego systemu obrotu NewConnect prowadzonego
przez Gietde Papieréw Wartosciowych w Warszawie S.A..

- Brand24 rosnie w ostatnich miesigcach w srednim tempie 58 nowych klientow miesiecznie
netto. W lipcu byfo to 56 klientow i tym samym przekroczylismy tqczng liczbe 1800 aktywnych
klientow — na koniec lipca byfo ich doktadnie 1820. Naszq ambicjq jest zwiekszenie tempa
wzrostu, tak aby szybciej dojs¢ do kolejnego waznego dla nas progu 5 tys. aktywnych klientéw,
bedgcego pomostem na drodze do szerszego grona srednich przedsiebiorstw z catego swiata.
Kula sniegowa zaczyna toczy¢ sie coraz szybciej, co pokazuje 360% wzrost liczby nowych klientéow
zagranicznych pozyskiwanych co miesigc (styczen 2016 roku w poréwnaniu do czerwca 2017).
Mozna postuzyc sie tu takze przyktadem tego, jak na przestrzeni lat zachowujq sie u nas koszty
pozyskania pojedynczego klienta (CAC) w wersji globalnej narzedzia. Koszt pozyskania
pojedynczego zagranicznego klienta spadt nam niemal pieciokrotnie od momentu, gdy zaczelismy
rozwijac¢ globalng wersje narzedzia a sredni przychdd na klienta wzrdst w tym czasie ponad
dwukrotnie. Podsumowujgc, z kazdej wydanej na marketing ztotowki mamy dzis 10-krotnie
wiekszy zwrot niz 2-3 lata temu. Chcemy optymalnie wykorzystac ten efekt i moment w rozwoju
biznesu do podkrecenia tempa. Chcemy is¢ tropem LiveChat’a, ktdérego zatozyciele i
menedzZerowie sq naszymi akcjonariuszami i wspierajg nas swojq wiedzq i doswiadczeniem. Stqd
decyzja o zapisaniu w statucie kapitatu docelowego. Z petnym przekonaniem moge powiedziec,
ze podwyzszenie kapitatu i docelowo upublicznienie — a konkretnie debiut na NewConnect — jest
jednym z bardzo powazZnie rozwazanych przez nas obecnie scenariuszy pozyskania srodkéw na
wsparcie rozwoju narzedzia w skali globalnej. - méwi Michat Sadowski, Prezes Zarzadu i
Zatozyciel Brand24.
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- Gdy na przefomie 2015 i 2016 roku do grona akcjonariuszy BRAND 24 dotqczyt fundusz Inovo
oraz zatozyciele i menedzerowie LiveChat’a mowilismy o tym, ze kolejna runda finansowania
przypadnie prawdopodobnie na rok 2017. Spétka ma od strony formalnej przygotowany grunt
pod pozyskanie finansowania na przyspieszenie ekspansji, dziata na szybko rosngcym rynku i ma
bardzo atrakcyjne perspektywy. Jestem pewien, ze Brand24 spetnia wszelkie warunki, by podqgza¢
drogq sukcesu LiveChat’a. Jako jeden z gtdwnych akcjonariuszy mocno wierzymy dalszy wzrost
wartosci tego aktywa i docelowo widzielibysmy spdtke jako kolejnego — po Nextbike Polska S.A.—
debiutanta gietdowego z naszego portfela — méwi Mikotaj Chruszczewski, Cztonek Zarzadu LARQ
S.A. (obok Zatozycieli, LARQ jest posrednio kluczowym akcjonariuszem Spétki, z 48% udziatem w
kapitale) i Cztonek Rady Nadzorczej BRAND 24 S.A.

BRAND 24 jest wtascicielem autorskiego narzedzia do monitoringu tresci w internecie,
umozliwiajgcego $ledzenie wzmianek, budowanie relacji oraz pozyskiwanie klientow,
sprzedawanego globalnie w modelu SaaS (ang. Software as a Service). Spétka ma dominujaca
pozycje na polskim rynku w swojej kategorii produktowej i z sukcesem komercjalizuje narzedzie
na rynku globalnym. Z Brand24 korzystajg zaréwno duze $wiatowe marki, jak IKEA, H&M czy
Biuro Pierwszej Damy USA, ale réwniez mate i srednie przedsiebiorstwa zainteresowanie
opiniami na swdj temat w Internecie.
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