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Warszawa, 15 maja 2019 r.
Brand24 S.A. kontynuuje dwucyfrowe wzrosty — podsumowanie 1Q 2019

= wazrost przychoddéw ze sprzedazy grupy kapitatowej Brand24 SA o 53% w ujeciu rok do
roku, z 2,4 min PLN w Q1 2018 do 3,6 min PLN w Q1 2019

= blisko tysigc nowych klientéw: 3333 aktywnych klientéw na koniec Q1 2019 wobec
2 384 na koniec Q1 2018

= dynamiczny, 50% wzrost miesiecznych powtarzalnych przychodéw (MRR - Monthly
Recurring Revenue) w ujeciu rok do roku

= wzrost udziatu klientoéw zagranicznych do 52% i dalsza ekspansja zagraniczna

= planowane przeniesienie spotki na parkiet gtéwny GPW

BRAND 24 S.A., spotka bedaca wtascicielem autorskiego oprogramowania do monitoringu tresci
w internecie, sprzedawanego globalnie w modelu SaaS (software as a service), opublikowata
raport kwartalny za Q1 2019. Decyzjg NWZ z 19.12.2018 Grupa postanowita sporzgdzac
sprawozdania finansowe zgodne z Miedzynarodowymi Standardami Rachunkowosci,
Miedzynarodowymi Standardami Sprawozdawczosci Finansowej oraz interpretacjami wydanymi
przez Rade Miedzynarodowych Standardow Rachunkowosci zatwierdzonymi przez Unie
Europejska.

W Q1 2019 Grupa osiggneta skonsolidowane przychody na poziomie 3,6 min PLN, co oznacza
wzrost 0 53% w porédwnaniu do analogicznego okresu poprzedniego roku (+1,2 min PLN). Poziom
przychodéw odzwierciedla pozyskanie duzej liczby nowych klientéw, a takie wzrost ARPU
(Sredniego przychodu przypadajacego na klienta).

Liczba aktywnych uzytkownikéw Brand24 na koniec Q1 2019 zwiekszyta sie w poréwnaniu do Q1
2018 o 40% (+949), do 3333. Zwiekszenie liczby klientow wynika z intensywnego rozwoju
wykorzystywanych narzedzi oraz kanatéw sprzedazowych. Wzrostowi liczby klientéw towarzyszy
wzrost ARPU. Sredni przychdéd na klienta w Q1 2019 wyniést 364 PLN (o 6 PLN wiecej
w poréwnaniu do $redniej z 2018 roku). Wzrost ten wzrost wynika z zapowiadanych zmian
w cenniku i decyzji klientdw, ktérzy coraz czesciej decydujg sie na najdroiszg wersje planu
abonamentowego. Ponadto wyziszym ARPU cechujg sie klienci zagraniczni, ktérych udziat
w liczbie klientéw Brand24 ogdtem przekracza juz 50%. Grupa koncentruje sie przede wszystkim
na komercjalizacji narzedzia w skali globalnej - wsréd klientéw sg obecnie firmy z ponad 100
panstw. Na koniec Q1 2019 Brand24 miat 52% klientéw zagranicznych i 48% krajowych.

Na koniec Q1 2019 Monthly Recurring Revenue (MRR) - miesieczny powtarzalnym przychod —
wyniost 1 224 tys. PLN, co oznacza ponad 50% wzrost w poréwnaniu do Q1 2018 (809 tys. PLN).
Skonsolidowana EBITDA za 1Q 2019 jest dodatnia i wynosi 0,6 miIn PLN. Strata netto zmniejszyta
sie z 0,38 min PLN do 0,02 mIn PLN, a wynik z dziatalnosci operacyjnej wynidst 0,03 min PLN
w poréwnaniu do -0,41 min PLN przed rokiem.
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»Wyniki pierwszego kwartatu 2019 sq bardzo dobre, jestem dumny z tempa rozwoju jakie
prezentuje Brand24. Takie dane dodatkowo motywujq nas do dalszej intensywnej pracy nad
nowymi funkcjonalnosciami narzedzia i do doskonalenia obstugi klienta aby dalej dynamicznie
zwiekszata sie liczba uzytkownikow i ARPU, przy jednoczesnym ograniczaniu CHURN. Chcemy by¢
najlepsi w obstudze klienta, poniewaz mamy swiadomosc, ze cena juz nie jest jedyng motywacjg
do podjecia decyzji o zakupie ustugi. Tym — w pofqczeniu z wysokq jakoscig oferowanych danych
i intuicyjnym interfejsem — chcemy sie wyrdznia¢ w branzy. W tym roku planujemy najwiekszq
rozbudowe systemu od 2015 roku — jestem przekonany, ze kolejny raz zaoferujemy
uzytkownikom Brand24 garsc¢ rozwigzan usprawniajgcych codzienng prace, ktore oni doceniq
i pokochajq. Cieszy nas przekroczenie progu 50% klientdw zagranicznych. Informacje o tym skqd
pochodzq nasi klienci i czym sie zajmujq utwierdzajg nas w przekonaniu, ze potencjat swiatowego
rynku monitoringu jest ogromny — chcemy go jak najlepiej wykorzysta¢ do dalszego rozwoju
firmy”- méwi Michat Sadowski Prezes Zarzadu i Zatozyciel Brand 24.

Réwnolegle w spdtce tocza sie prace nad zmiang rynku notowan BRAND 24 S.A. z NewConnect
na gtéwny parkiet GPW. W kwietniu br. zostat ztozony w Komisji Nadzoru Finansowego wniosek
o zatwierdzenie prospektu emisyjnego Brand 24 S.A. Zamiar przejscia na rynek gtdwny Gietdy
Papieréw Wartosciowych w Warszawie byt przez spétke deklarowany podczas debiutu na
NewConnect w styczniu 2018.

BRAND 24 jest wtascicielem autorskiego narzedzia do monitoringu tresci w internecie,
umozliwiajgcego S$ledzenie wzmianek, budowanie relacji oraz pozyskiwanie klientéw,
sprzedawanego globalnie w modelu SaaS (ang. Software as a Service). Spétka ma dominujaca
pozycje na polskim rynku w swojej kategorii produktowej i z sukcesem komercjalizuje narzedzie
na rynku globalnym. Z Brand24 korzystajg zaréwno duze $wiatowe marki, jak IKEA, H&M czy
Biuro Pierwszej Damy USA, ale réwniez mate i sSrednie przedsiebiorstwa zainteresowanie
opiniami na swdj temat w Internecie.
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