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Brand24 publikuje wyniki za 2Q 2019 - wysoka dynamika wzrostu
przychodéw rok do roku

= wazrost przychodéw ze sprzedazy grupy kapitatowej Brand24 SA o 42% w ujeciu rok do
roku z 2,9 min PLN w 2Q 2018 do 4,1 min PLN w 2Q 2019

= 3529 aktywnych klientéw na koniec 2Q 2019 wobec 2 544 na koniec 2Q 2018

= 37% wzrost miesiecznych powtarzalnych przychodéw r/r (wskaznik MRR* - Monthly
Recurring Revenue, przychody z abonamentéw optacanych cyklicznie) do 1 292 tys. PLN
na koniec 2Q 2019, wobec 946 tys. PLN na koniec 2Q 2018

= wzrost Sredniego przychodu przypadajacego na klienta (wskainik ARPU — Average
Revenue Per User) do srednio 368 PLN oraz zwiekszenie udziatu klientéw zagranicznych
do 54% w ogdlnej liczbie klientéw

BRAND24 S.A., wifasciciel autorskiego narzedzia do monitoringu tresci w internecie,
sprzedawanego globalnie w modelu SaaS (software as a service), opublikowat skonsolidowany
raport grupy kapitatowej za 2Q 2019 rok. Skonsolidowane przychody ze sprzedazy grupy w 1H
2019 wzrosty 0 2,5 min PLN tj. 0 47% r/r i wyniosty 7,7 mln PLN. W ujeciu kwartalnym przychody
zwiekszyty sie 0 1,2 min PLN tj. 0 42% z 2,9 min PLN w 2Q 2018 do 4,1 min PLN w 2Q 2019.

Liczba klientéw w 1H 2019 zwiekszyta sie r/r 0 985 aktywne konta, do 3 529 klientéw na koniec 2Q
2019 wobec 2 544 na koniec 2Q 2018. Miesieczne przychody z abonamentéw (MRR) wzrosty o
prawie 350 tys. PLN r/r do 1 292 tys. PLN na koniec 2Q 2019 z 946 tys. PLN w 2Q 2018. Sredni
przychéd przypadajacy na jednego klienta (ARPU) w 1H 2019 wzrdst o 10 PLN w porédwnaniu do
Sredniej z roku 2018 i wynidst 368 PLN. Na poprawe ARPU w gtdwnej mierze wptywa rosngca liczba
klientéw zagranicznych w ogdlnej liczbie uzytkownikéw — w omawianym okresie dodatkowo na
plus zadziatat wzrost kursu dolara w poréwnaniu do analogicznego okresu poprzedniego roku. Na
koniec 2Q 2019 udziat uzytkownikéw zagranicznych przekroczyt 54% wszystkich klientéw Brand24.

Skonsolidowana EBITDA Brand24 w 2Q 2019 wyniosta 0,6 min PLN. Grupa realizuje plan
przedstawiony inwestorom w czasie IPO i konsekwentnie zmierza w strone rentownosci na
poziomie netto. W poréwnaniu do 2Q 2018 roku strata netto zmniejszyta sie z -0,25 min PLN do -
0,01 mIn PLN, a wynik z dziatalnosci operacyjnej wynidst 0,01 min w poréwnaniu do -0,29 min PLN
rok wczesniej.

Spoétka podtrzymuje plan przejscia na rynek gtéwny Gietdy Papierdw Wartosciowych w Warszawie
deklarowany juz podczas debiutu na NewConnect w styczniu 2018. Wniosek o zatwierdzenie
Prospektu Emisyjnego w zwigzku z ubieganiem sie o dopuszczenie do obrotu na rynku
regulowanym prowadzonym przez GPW w Warszawie zostat ztozony w Komisji Nadzoru
Finansowego w kwietniu br. W zwigzku z przeniesieniem na parkiet gtéwny Brand24 nie planuje
emisji akcji.
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,Jestem dumny z tempa rozwoju biznesu Brand24 w tym roku. Wzrosty liczby klientéw
i przychoddow zawdzieczamy przede wszystkim kluczowym projektom zwigzanym z funkcjami
naszego narzedzia:

- uruchomieniem nowej wersji konfiguratora konta, ktérego celem jest podniesienie jakosci
danych startowych oferowanych klientom;

-uruchomieniem mechanizmu pozwalajgcego na bardziej precyzyjny monitoring recenzji
pojawiajgcych sie na booking.com;

-uaktualnieniem mechanizmow pozwalajgcych na precyzyjny monitoring newsow z portali
informacyjnych i branzowych;

-wdrozeniem sciezek klientow w polskiej wersji Brand24, co pozwala zaoferowac spersonalizowane
tresci edukacyjne dla uzytkownikow.

W 2Q 2019 naktady inwestycyjne na prace rozwojowe wyniosty w sumie 520 tys. PLN. Mocno
wierzymy w cel, jakim jest zostanie globalnym liderem w rozwiqgzaniach monitoringu/ochrony
reputacji w Internecie. Potrzeba monitorowania Internetu jest uniwersalna na catym swiecie.
Dlatego ktadziemy nacisk na pozyskiwanie klientow zagranicznych, ktdorzy charakteryzujq sie
wyzszym ARPU. Naszym priorytetem jest aktualnie nowa wersja produktu, ktorej kolejne etapy
uruchamiamy regularnie od poczqtku roku (chodzi np. o wspomniany konfigurator). Niebawem
startujemy z nowymi raportami email. Trwajg takze prace zwigzane z nowq wersjg gtdwnej sekcji
naszego narzedzia. Co wiecej, systematycznie uruchamiamy wersje mobilne kolejnych segmentow
naszej aplikacji. To duzy, do tej pory niezerwany owoc, ktory pomoze lepiej konwertowac klientow
odwiedzajgcych nasz produkt z urzgdzenn mobilnych. Nasze narzedzie czeka wiele nowosci, a ja
osobiscie nigdy nie bytem bardziej podekscytowany pracami produktowymi w Brand24. W
warstwie formalnej kolejnym istotnym krokiem dla spotki bedzie przejscie na rynek gtéwny Gietdy
Papieréow Wartosciowych w Warszawie. Czekamy na zatwierdzenie Prospektu Emisyjnego przez
Komisje Nadzoru Finansowego” - méwi Michat Sadowski, Prezes Zarzadu i Zatozyciel BRAND 24
S.A.
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BRAND 24 jest wtascicielem autorskiego narzedzia do monitoringu tresci w internecie,
umozliwiajgcego $ledzenie wzmianek, budowanie relacji oraz pozyskiwanie klientéw,
sprzedawanego globalnie w modelu SaaS (ang. Software as a Service). Spétka ma dominujaca
pozycje na polskim rynku w swojej kategorii produktowej i z sukcesem komercjalizuje narzedzie
na rynku globalnym. Z Brand24 korzystajg zardwno duze swiatowe marki, jak IKEA, H&M czy Biuro
Pierwszej Damy USA, ale rowniez mate i srednie przedsiebiorstwa zainteresowanie opiniami na
swoj temat w Internecie.



