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Brand24: pierwsze pétrocze w dobrym tempie

16,3 min zt sprzedazy wypracowat wroctawski Brand24 od stycznia do czerwca 2024 r.

Oznacza to 25-procentowy wzrost rok do roku.

Globalny dostawca narzedzi i ustug do monitorowania mediow w pierwszym potroczu 2024 r.
w ciggu 12 miesiecy zwiekszyt swoje przychody o jedng czwartg z 13,0 do 16,3 min zt. Warto
jednak zauwazy¢, ze spotka 80 proc. sprzedazy realizuje w USD, a dynamika przychodéw
wyrazona w tej walucie wyniosta 34 proc. Ostabienie USD wzgledem PLN zniwelowato nieco

te wzrost.

Pnace sie szybko przychody to efekt zaréwno rosngcego ARPU ($redni przychdd na klienta),
jak i zwiekszajacej sie liczby klientéw i co za tym idzie MRR (miesieczne powtarzalne
przychody). Na koniec czerwca 2024 r. powtarzalne przychody wyniosty 650 tys. USD (+32%
r/r). Ten silny trend wzrostowy trwa juz 10 kwartatéw. Réwnie duza (+28% r/r) byta skala
wzrostu ARPU, ktére siegneto 165 USD (657 zt). ARPU na nowych klientach wzrosto o 28 proc.
rok do roku i wyniosto 197 USD (785 zt).

Zyskownos¢ spotki zostata obcigzona w raportowanym okresie zdarzeniem jednorazowym -
kosztami, przeprowadzenia procesu przegladu opcji strategicznych i pozyskania inwestora
strategicznego. Dodatkowo Brand24 poniést w tym okresie koszty zwigzane z rozwojem i

modernizacjg infrastruktury IT na potrzeby nowych funkcjonalnosci z zakresu Al.

W konsekwencji w pierwszym poétroczu 2024 r. wynik operacyjny wyniést - 2,3 min zt, podczas
gdy prze rokiem w tym samym czasie spotka wykazata 2,7 min zt zysku EBIT. Podobnie
wyglada EBITDA, ktéra wyniosta -0,3 min zt, przy +4 mlin zt przed rokiem.

- Przychodowo idziemy zgodnie z naszymi zatozeniami. Obecnie naszym priorytetem

jest zwiekszania ich skali i dalsza ekspansja w strone klienta korporacyjnego, ktory
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potrzebuje naszych narzedzi w szerszym zakresie. Dlatego rowniez systematycznie
wprowadzamy do oferty szereg nowych funkcji Al, ktdre sg realnym wsparciem dla
duzych klientow. Co za tym idzie, proponujemy wyzsze pakiety abonamentowe — na
razie nowym klientom. Pierwsze wraZenia sg pozytywne, wiec wkrotce zaczniemy
obejmowac nowymi planami kolejne grupy odbiorcéw— wyjasnia Michat Sadowski,
prezes Brand24.

- Rozwija sie nam rowniez Insights24, gdzie tworzymy zaawansowane analizy dla
najbardziej wymagajacych klientow. W tym roku przekroczymy 1 min zt przychoddw
z tej dziatalnosci — méwi Michat Sadowski. — Drugie pdétrocze bedzie tez dla nas z
pewnoscig lepsze pod katem marzy, bo nie bedzie obcigzone kosztami
transakcyjnymi, ktore nalezy postrzega¢ jako one-off — podsumowuje Michat
Sadowski.

Brand24 jest witascicielem autorskiego narzedzia do ochrony reputacji i monitoringu tresci w
Internecie. Narzedzie sprzedawane globalnie w modelu SaaS (ang. Software as a Service).
Spotka ma dominujgca pozycje na polskim rynku w swojej kategorii produktowej i z sukcesem
komercjalizuje narzedzie na rynku globalnym. Z Brand24 korzystajg zarowno duze Swiatowe
marki, jak i mate i Srednie przedsiebiorstwa zainteresowanie opiniami na swoj temat w
Internecie. Na rynku gtéwnym GPW zadebiutowata 11 maja 2021 r.
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