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Kolejny spory wzrost przychodéw oraz znaczna poprawa zyskownosci — tak wygladato |

potrocze technologicznej spotki. Kolejne kwartaty majg kontynuowaé ten trend

W pierwszym pétroczu 2025 r. przychody Brand24 wzrosty o 21 proc. r/r i wyniosty 19,8 min
zt. EBITDA uksztattowata sie na jednoczesnie na poziomie 3,8 min zt wobec 0,3 min zt straty
w analogicznym okresie 2024 r. Zysk netto wynidst 1,7 min zf, podczas gdy w tym samym
okresie przed rokiem spotka odnotowata 1,3 min zt straty. Przypomnijmy jednak, ze przed
rokiem Brand24 pozyskat inwestora strategicznego w efekcie przegladu opcji strategicznych,

ktory kosztowat spotke 4 min zt.

Naszym priorytetem, jesli chodzi o rozwdj produktow jest dostosowanie ich do
transformacji internetu z medium opartego na wyszukiwarkach na nawigowanie

poprzez modele Al takie jak ChatGPT.

Modele Al stajg sie naturalnym etapem w Sciezce zakupowej, poszukiwaniach
nowego produktu czy ustugi. Ekspozycja marki w modelach Al coraz czesciej bedzie
decydowac o jej by¢ albo nie byc. Rewolucja Al to oczywiscie nie tylko szanse, ale i
ryzyka. Ten rok jest trudny marketingowo dla wiekszosci biznesow, ktore czerpaty
ruch z wyszukiwarki Google. Ekspansja Al Overviews zmniejsza liczbe organicznych
klikow i rownoczesnie podbija stawke klikow reklamowych. Na szczescie
przewidzielismy to zjawisko i do tej pory udaje nam sie kompensowac¢ spadki
organiczne wzrostami ruchu z innych kanatdw, takich jak choéby Chat GPT.
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To dlatego juz ponad rok temu zaczelismy przygotowywac sie na te rewolucje,
budujgc Chatbeat — wfasne narzedzie do pomiaru widocznosci i pozycjonowania
marki w modelach Al.

Wyniki Chatbeat po pierwszych dwdch miesigcach sg bardzo obiecujgce. Mamy
ponad éwier¢ miliona ztotych ARR (roczne powtarzalne przychody) w niecate 2
miesigce po starcie. Dlatego priorytetem dla nas na najblizsze miesigce jest
integracja Chatbeat z Brand24. Dane z obu narzedzi uzupetniajg sie doskonale, wiec

pozwoli to na intensywnag sprzedaz Chatbeat do portfolio klientéw Brand24.

Kontynuujemy rowniez transformacje bazy klientow w strone duzych firm z duzymi
potrzebami, co pozwala nam na dynamiczny wzrost ARPU (Sredni przychéd z klienta)
oraz new MRR (powtarzalne miesieczne przychody z nowych klientéw) wraz z
pojawianiem sie kolejnych funkcji premium dla segmentu enterprise w naszym

narzedziu.

Uwazamy, ze te wzrosty zrekompensuja nam zwiekszone koszty pozyskania danych
z Twittera, z ktore do tej pory ptacilismy okoto 0,5 min USD rocznie, teraz za kolejne
12 miesiecy bedziemy musieli zaptaci¢ 1,3 min USD — dodaje Michat Sadowski.
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Brand24 jest wtascicielem autorskiego narzedzia do ochrony reputacji i monitoringu tresci w
Internecie. Narzedzie sprzedawane globalnie w modelu SaaS (ang. Software as a Service).
Spotka ma dominujgca pozycje na polskim rynku w swojej kategorii produktowej i z sukcesem
komercjalizuje narzedzie na rynku globalnym. Z Brand24 korzystajg zarowno duze swiatowe
marki, jak i mate i Srednie przedsiebiorstwa zainteresowanie opiniami na swoj temat w Internecie.

Na rynku gtdwnym GPW zadebiutowata 11 maja 20217 r.
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Wiecej informac;ji:

Sebastian Krawczyk

MakMedia Group

tel.: 608 590 417
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