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Brand24: przychody o 20 proc. w gére w lll kw. 2025

10,8 min zt przychodéw oraz 1,9 min zt EBITDA miat w trzecim kwartale Brand24.

Narastajaco po trzech kwartatach spétka wypracowata juz 30,6 min zt i 5,7 min EBITDA

W trzecim kwartale 2025 r. przychody Brand24 wzrosty o 20 proc. r/r i wyniosty 10,8 min zi.
Jednoczesnie technologiczna spétka zaraportowata 650 tys. zt zysku operacyjnego (-30 proc.
r/r), 600 tys. zt zysku netto (-34 proc. r/r) oraz 1,9 min zt EBITDA (-1 proc. r/r). Po 9 miesigcach
tego roku Brand24 ma 30,6 min zt sprzedazy (+21 proc. r/r), 5,7 min zt EBITDA (+238 proc. r/r)

i 2,25 mIn zt zysku netto wobec 400 tys. zt straty w tym samym okresie 2024 r.

Zakonczony kwartat byt pod katem przychodow bardzo udany, utrzymalismy ponad
20 proc. tempo wzrostu — dynamike, ktorg odnotowujemy przez caty rok. Jesli chodzi
0 zyskownos¢, to odczulismy z jednej strony duzo wyzsze koszty pozyskania danych
z Twittera, za ktdre do tej pory ptacilismy okoto 0,5 min USD rocznie, teraz 1,3 min
USD, z drugiej zas wyzsze koszty marketingu. Sporo tez inwestujemy w Chatbeat -
nasze nowe wtasne narzedzie do pomiaru widocznosci i pozycjonowania marki w
modelach Al. Chcemy, zeby byt to produkt wysokiej jakosci, kupujemy wiec dane z
wielu modeli LLM i wcigz udoskonalamy jego funkcjonalnosci. Szczegdlnie, ze
odpowiedZ rynku na Chatbeat jest bardzo obiecujgca. Po zaledwie trzech miesigcach
mamy juz ponad 80 klientdw, ktorzy generujg 300 tys. zt ARR. Warto dodad, zZe

pozyskalismy ich praktycznie bez Zzadnych naktaddw na marketing.

Staramy sie obecnie zachecac klientow Brand24 do wyprobowania Chatbeata. Dane

z obu narzedzi uzupetniajg sig, a modele Al coraz mocniej zastepujg wyszukiwarki,

wiec dla wielu firm monitoring marki w LLM juz jest koniecznoscia.
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Jesli chodzi o strategie catego biznesu, to kontynuujemy przechodzenie w strone
duzych firm z sektora enterprise, co pozwala nam na dynamiczny wzrost ARPU
(Sredni przychdéd z klienta) oraz new MRR (powtarzalne miesieczne przychody z
nowych klientéw). W najblizszych kwartatach powinno to pozwoli¢ na utrzymanie
dwucyfrowego tempa wzrostu sprzedazy. — dodaje Michat Sadowski.

Na koniec wrzesnia spotka uzyskiwata srednio z od kazdego klienta 252 USD (957 zt), a ARPU
na nowych klientach wzrosto rok do roku o 44 proc. do kwoty 327 USD (1241 zt) na jedno
konto. W efekcie miesieczny powtarzalny przychéd (MRR) spétki wynosi obecnie prawie milion
dolaréw (949 tys. USD i 3,6 min zt).

*kk

Brand24 jest wtascicielem autorskiego narzedzia do ochrony reputacji i monitoringu tresci w
Internecie. A takze Chatbeat - narzedzia do monitoringu marki w modelach LLM. Oba produkty
sg sprzedawane globalnie w modelu Saa$S (ang. Software as a Service). Spétka ma dominujgca
pozycje na polskim rynku w swojej kategorii produktowej i z sukcesem komercjalizuje narzedzie
na rynku globalnym. Z Brand24 korzystajg zaréwno duze swiatowe marki, jak i mate i Srednie
przedsiebiorstwa zainteresowanie opiniami na swdj temat w Internecie. Na rynku gfownym GPW
zadebiutowata 11 maja 20217 r. Od 2024 roku jest czescig Grupy SEMrush - amerykanskiego
lidera w segmencie narzedzie marketingowych.
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