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Brand24 z 42-proc. wzrostem ARPU w | kwartale

Milion dolaréw powtarzalnego przychodu (MRR) przekroczyt w pierwszym kwartale 2026 r.
Brand24. To 39 proc. wiecej niz na koniec marca poprzedniego roku. Sredni przychéd z

klienta wzrést w tym samym okresie o 42 proc. i siegnat 289 USD.

17. kwartat z rzedu skokowo rosng przychody globalnego dostawcy narzedzi i ustug do
monitorowania mediéw spotecznos$ciowych i modeli LLM. Srednioroczny wzrost (CAGR) w
wyniost w tym okresie — biorgc pod uwage zaréwno ARPU, jak i ARR — okoto 30 proc.

W pierwszych 3 miesigcach 2026 r. Brand24 odnotowat 39 proc. wzrostu MRR do kwoty 1 054
tys. USD (3,8 miIn PLN) na koniec marca. W jeszcze szybszym tempie — 42 proc. wzrést $redni
przychdd z klienta (ARPU), siegajgc 289 USD (1 046 PLN). Ten sam parametr, ale w przypadku
nowo pozyskanych klientéw wyniost 362 USD (1 309 PLN), czyli o 47 proc. wiecej niz przed

rokiem w analogicznym okresie.

Udaje nam sig utrzymac tak szybkie tempo wzrostu, bo caty czas inwestujemy w rozwoj
naszych narzedzi. W minionym kwartale pracowalismy na przyktad nad uproszczeniem
obstugi produktu i podniesieniem jakosci analityki opartej na Al; usunelismy tez m.in. niektore
funkcje, ktore byty juz przestarzate i zaktualizowalismy kluczowe metryki, jak AVE czy zasieg,
aby byty blizsze realnym wartosciom biznesowym, rozwinelismy filtrowanie danych w oparciu
o kontekst zamiast o sztywne stowa kluczowe. Swiadome odchodzimy wiec od
rozbudowanych, ale mniej precyzyjnych funkcji w strone bardziej spdjnego produktu ,Al-first”

Z lepszg trafnoscig wyszukiwan i prostszym interfejsem.
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Takie m.in dziatania pozwalaja nam znajdowac coraz wiecej duzych klientow korporacyjnych,
ktorzy potrzebuja zaawansowanych rozwigzan w codziennej pracy i ktorzy wykupuja w
zwigzku z tym najwyzsze plany abonamentowe. Trzeba przy tym podkresli¢ olbrzymi sukces
naszego zespotu, ktéry potrafi dotrze¢ do klientdw. Marketing internetowy przechodzi
fundamentalng rewolucje — Al Overviews w Google i odpowiedzi generowane przez modele
jezykowe konsumuja ruch, ktdry wczesniej trafiat na strony docelowe. Jesli marka nie przebije
sie do tych odpowiedzi Al, po prostu traci ekspozycje.— mowi Michat Sadowski, prezes
Brand24.

- Te zmiany zainspirowaty nas do stworzenia Chatbeat — komplementarnego do Brand24
narzedzia monitorujgcego to, jak pozycjonowane sa marki w LLM. To taki nasz maty ,start-
up”, ktory powstat w kilka miesiecy i bez wtasciwie zadnego wsparcia sprzedazowego
pozyskat ponad 130 klientow. Docelowo chcemy go sprzedawac w pakietach tworzonych w
Brand24 - dodaje Michat Sadowski.

Brand24 jest wtascicielem autorskiego narzedzia do ochrony reputaciji i monitoringu tresci w Internecie.
Narzedzie sprzedawane globalnie w modelu Saa$S (ang. Software as a Service). Spétka ma dominujaca
pozycje na polskim rynku w swojej kategorii produktowej i z sukcesem komercjalizuje narzedzie na
rynku globalnym. Z Brand24 korzystajg zaréwno duze s$wiatowe marki, jak i mate i Srednie
przedsiebiorstwa zainteresowanie opiniami na swdéj temat w Internecie. Na rynku gtéwnym GPW
zadebiutowata 11 maja 2021 r. Od 2024 roku jest czescig amerykanskiego lidera w segmencie
narzedzie marketingowych - SEMrush.
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