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Brand24: rekordowa EBITDA w 2025

W 2025 r. Brand24 zwiekszyt przychody o 21 proc. do 42,6 min zt i osiaggnat rekordowa
rentownosé: EBITDA niemal sie podwoita — z 4,1 do 8,2 min zi, a zysk netto wzrost
pieciokrotnie do 2,8 min zi. Strategia oparta na implementacji Al i rozwoju segmentu
enterprise przetozylg sie tez na szybki wzrost MRR, ktory przekroczyt w | kwartale 2026 r.

milion dolaréw; ARPU urosto o 42 proc. rok do roku.

Brand24, dostarczajgcy narzedzia i ustugi do monitorowania internetu i mediow
spotecznosciowych, wypracowat w 2025 r. 42,6 min zt przychodéw — o 21 proc. wiecej niz rok
wczesniej. Zysk brutto na sprzedazy wynidst 20,4 min zt (+13 proc. r/r). Kluczowa réznica
wobec 2024 r. to rentownos¢: wyniki nie byty juz obcigzone jednorazowymi kosztami
pozyskania inwestora strategicznego (SEMrush), ktére rok wczesniej sprowadzity EBIT do
symbolicznego poziomu. W 2025 r. EBIT wyniést 3,7 min zt, EBITDA - 8,2 min zt (wobec 4,1

min zt w 2024 r.), a zysk netto urdst pieciokrotnie — z 0,6 do 2,8 min zt.

Na poprawe rentownosci ztozyto sie kilka czynnikdw. Koszty ogdlnego zarzadu spadty o 27
proc. — z 11,6 do 8,5 min zt — dzieki optymalizacji struktury po zakonczeniu procesu
inwestycyjnego. Jednoczesnie spotka zwiekszyta wydatki sprzedazowe o 35 proc. (do 9,3 min
zt), Swiadomie inwestujgc w pozyskiwanie klientéw korporacyjnych z segmentu enterprise.
Efekty tej strategii wida¢ w dynamice wskaznikéw: MRR wzrést w ciggu roku o 39 proc. i na
koniec marca 2026 r. przekroczyt 1 min USD (3,8 min PLN). Jeszcze szybciej rost sredni
przychdd z klienta (ARPU) — o 42 proc. do 289 USD, a ARPU nowych klientéw siegneto 362
USD (+47 proc. r/r), co potwierdza skutecznos$¢ strategii upsellingowej i rosngcy udziat planéw

premium.

Dynamika wzrostu utrzymuje sie w kolejnych kwartatach. Na koniec marca 2026 r. miesieczny

powtarzalny przychéd (MRR) osiggnat 1 054 tys. USD — o 39 proc. wiecej niz rok wczesnie;.
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Sredni przychéd przypadajgcy na klienta (ARPU) wzrést o 42 proc. do 289 USD, a wéréd nowo

pozyskanych klientéw siegnat juz 362 USD (+47 proc. r/r). To efekt konsekwentnego
przesuwania sie Brand24 w gore rynku — ku klientom korporacyjnym, ktdrzy korzystajg z
zaawansowanych funkcji analitycznych i abonamentéw z najwyzszych przedziatéw

cenowych.

Rok 2025 to przetom dla Brand24 pod wzgledem rentownosci. Udowodnilismy,
ze mozna jednoczesnie dynamicznie rosng¢ i generowac satysfakcjonujgce
zyski. ARPU nowych klientow przekroczyto 360 USD - to wynik naszego
swiadomego odejscia od rozbudowanych, ale mniej precyzyjnych funkcji w strone
spojnego produktu ,Al-first” z lepsza trafnoscia wyszukiwan i prostszym
interfejsem. Marketing internetowy przechodzi fundamentalng rewolucje — Al
Overviews w Google i odpowiedzi generowane przez modele jezykowe
konsumujag ruch, ktéry wczesniej trafiat na strony docelowe. Jesli marka nie
przebije sie do tych odpowiedzi, po prostu traci ekspozycje. Dlatego stworzyliSmy
Chatbeat — narzedzie monitorujgcego pozycjonowanie marek w modelach
jezykowych. W kilka miesiecy, bez naktadéw na marketing, pozyskat ponad 130
klientéw.— mowi Michat Sadowski, prezes Brand24.

Dane z Brand24 i Chatbeat uzupetniajg sie, a modele Al coraz mocniej zastepuja
wyszukiwarki, wiec dla wielu firm monitoring marki w LLM juz jest oczywistym
wyborem - dodaje Michat Sadowski.

Jesli chodzi o strategie catego biznesu, to wcigz przekierowujemy nasze
dziatania na korporacje, co pozwala nam na dynamiczny wzrost ARPU (Sredni
przychdd z klienta) oraz new MRR (powtarzalne miesieczne przychody z nowych
klientéw). W najblizszych kwartatach powinno to pozwoli¢ na dalsze utrzymanie
dwucyfrowego tempa wzrostu sprzedazy. — dodaje Michat Sadowski.

investors@brand24.com
www.brand24.pl



BRAND24

*kk

Brand24 jest wtascicielem autorskiego narzedzia do ochrony reputacji i monitoringu tresci w
Internecie. A takze Chatbeat - narzedzia do monitoringu marki w modelach LLM. Oba produkty
sg sprzedawane globalnie w modelu Saa$S (ang. Software as a Service). Spétka ma dominujgca
pozycje na polskim rynku w swojej kategorii produktowej i z sukcesem komercjalizuje narzedzie
na rynku globalnym. Z Brand24 korzystajg zaréwno duze swiatowe marki, jak i mate i srednie
przedsiebiorstwa zainteresowanie opiniami na swoj temat w Internecie. Na rynku gtéwnym GPW
zadebiutowata 11 maja 20217 r. Od 2024 roku jest czescig Grupy SEMrush - amerykanskiego

lidera w segmencie narzedzie marketingowych.
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