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Brand24 S.A. podsumowuje Q1 2018: 50% wzrost przychodow, liczby
klientéw i Monthly Recurring Revenue (MRR)

= wazrost przychoddéw ze sprzedazy grupy kapitatowej Brand24 SA o 51% w ujeciu rok do
roku, z 1,6 min PLN w Q1 2017 do 2,4 min PLN w Q1 2018

= 2384 aktywnych klientéw na koniec Q1 2018 wobec 1 590 na koniec Q1 2017

= Dynamiczny 50% wzrost miesiecznych powtarzalnych przychodéw (MRR* - Monthly
Recurring Revenue)

= wzrost udziatu klientow zagranicznych do 44% i dalsza ekspansja zagraniczna

= udany debiut spétki na NewConnect w styczniu 2018 roku

BRAND 24 S.A., spétka rozwijajgca autorskie oprogramowanie do monitoringu tresci
w internecie, sprzedawane globalnie w modelu Saa$ (software as a service), opublikowata raport
kwartalny za Q1 2018. Poczgwszy od 2018 roku spdtka sporzadza skonsolidowane sprawozdania
finansowe.

Grupa w Q1 2018 osiggneta skonsolidowane przychody na poziomie 2,4 min PLN. W poréwnaniu
do analogicznego okresu poprzedniego roku zanotowata wzrost przychodow o 0,8 min (+51%).
do 2,4 mIn PLN. Brand24 moze tez sie pochwali¢ zwiekszeniem liczby klientéw o 50%. Jest to
efekt dynamicznego rozwoju spotki, przede wszystkim w skali globalnej. Liczba aktywnych kont
na koniec Q1 2018 zwiekszyta sie w poréwnaniu do Q1 2017 o 794, do 2 384. Na koniec Q1 2018
Monthly Recurring Revenue (MRR) - miesieczny powtarzalnym przychdd - wynidst 809 tys. PLN,
co oznacza blisko 50% wzrost w poréwnaniu do Q1 2017 (540 tys. PLN).

Grupa, zgodnie z zatozong strategig, inwestuje wszystkie srodki pieniezne ze sprzedazy produktu
w jego rozwdj i zasoby dedykowane powiekszaniu bazy klientéw. Obecny podziat procentowy
klientow na koniec Q1 2018 to 44% klientéw zagranicznych i 56% krajowych.

Brand24 zakonczyt kwartat stratg netto w wysokosci -0,35 min PLN, co wynika z inwestowania
generowanych i posiadanych srodkéw w rozwdj. W grudniu 2017 roku Spétka pozyskata z oferty
prywatnej 3,5 min PLN, ktére przeznacza na dziatania bezposrednio zwiekszajace sprzedaz oraz
powiekszenie zespotu, przede wszystkim informatycznego, co umozliwia jeszcze szybsze
rozwijanie produktu. W styczniu 2018 Spdtka zadebiutowata na rynku NewConnect.

,Rok 2018 zaczelismy od udanego debiutu na NewConnect i nie zwalniamy tempa — wrecz
przeciwnie. Konsekwentnie realizujemy zatozone wskazniki wzrostu przychoddw i liczby klientdw.
Brand24 ma wszelkie zasoby, ktore pozwalajg na dynamiczny rozwdj — bardzo dobre narzedzie,
srodki, zaangazowanie i pasje wykwalifikowanego zespotu. Jestesmy aktywni zardwno w zakresie
bezposredniego pozyskiwania nowych klientdw, jak i udoskonalania i dostosowywania narzedzia
do ich potrzeb. Postepuje integracja rozwigzania Brand24 z nowymi serwisami internetowymi,
wprowadzamy ptatnosci rekurencyjne w polskiej wersji, aby utatwi¢ klientom rozliczanie,
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uruchomilismy nowgq funkcjonalnos¢ narzedzia Brand24 — widzet z opiniami na temat firmy czy
marki. Caty czas pracujemy nad nowymi funkcjonalnosciami oraz poprawieniem jakosci
prezentowanych danych, a takze nad zwiekszeniem efektywnosci automatycznych procesow
sprzedazowych i pdzniejszej obstugi klienta” - méwi Michat Sadowski Prezes Zarzadu i Zatozyciel
Brand 24.

*Wskaznik MRR reprezentuje przychody z abonamentdéw za dostep do narzedzia Brand24 optacanych cyklicznie

BRAND 24 jest wtascicielem autorskiego narzedzia do monitoringu tresci w internecie,
umozliwiajgcego Sledzenie wzmianek, budowanie relacji oraz pozyskiwanie klientow,
sprzedawanego globalnie w modelu SaaS (ang. Software as a Service). Spdtka ma dominujaca
pozycje na polskim rynku w swojej kategorii produktowej i z sukcesem komercjalizuje narzedzie
na rynku globalnym. Z Brand24 korzystajg zaréwno duze $wiatowe marki, jak IKEA, H&M czy
Biuro Pierwszej Damy USA, ale réwniez mate i s$rednie przedsiebiorstwa zainteresowanie

opiniami na swdj temat w Internecie.
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